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7 de cada 10 internautas esta
pensando adquirir algin producto
o servicio durante HOT SALE 2024

Lugar de compra

5 de cada 10 interesados estd
pensando realizar sus compras
de forma omnicanal.
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Casi en igual proporcion,

piensan utilizar exclusivamente
el canal digital

Perfil del interesado

e los datos demograficos muestran una
distribucion equitativa entre hombres y mujeres.

* Casi el 70% de los interesados estd entre los 25 y
44 afios.

* La mitad de los interesados en la campafa se
concentran en la regiéon centro y CDMX.

Los atributos mds valiosos para
los interesados en la campaia

Casi

9 de cada
intencion de pagar con tarjeta

Intencién de compra

Las categorias con mayor intencion de compra
utilizando el canal digital se concentran en
Moda, Electronicos y Vigjes.

TOP 5 DE CATEGORIAS
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Comportamiento de

compra

8 de cada 10
compradores

10 tienen potenciales

declara que

son: de crédito. mantendrd su presupuesto o lo
aumentara durante esta edicion.
89% TOP 5 FORMAS DEPAGO
Visibitidad de
- Comprard igual
i Tarjeta de crédito 87% Compm: om f‘s

64%

Interacciény

m Departamental 31%
A plazos 19%
Efectivo  18%

Tarjeta de débite 41%

Comprard menos

VE LA INFO COMPLETA :


https://www.amvo.org.mx/estudios/pulso-hot-sale-2024-la-evolucion-de-hot-sale-y-expectativas-de-compra/

Actualidad Economia Sintesis Informativa Eventos

Remuneraciones pagadas al personal
ocupado en la fabricacién de calzado

Las remuneraciones son todos los pagos y retribuciones hechas a un
trabajador por sus funciones y labores desempefiadas en una empresa.
PROSPECTA estimé con base en datos del INEGI / EMIM (Personal ocupado total
y Remuneraciones pagadas al personal ocupado en la fabricacién del calzado),
que las remuneraciones promedio pagadas nivel nacional durante febrero de
2024 al personal ocupado en la fabricacion de calzado fueron de 9 mil 802
pesos que representa una variacion anual positiva de 11.717%.

Remuneraciones y salario promedio mensual en la
fabricacion de calzado a nivel nacional
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m Remuneraciones en la fabricacion de calzado m Salarios en la fabricaciéon de calzado

Las remuneraciones promedio durante 2023 fueron de 9 mil 540 pesos por
trabajador, 1 mil 832 pesos por encima del salario promedio en el sector,
durante febrero de 2024 las remuneraciones promedio en la industria fue
de 9 mil 802 pesos mensuales, 1 mil 796 pesos los salarios promedio.

Consulta el Monitoreo Econdmico de Abril aqui m


https://drive.google.com/file/d/1B1EEDw7mi5bRxYYnYrKQpC1ppTunuaME/view

LOCAL: Inflaciéon en México se acelera en primera quincena de abril

En la primera quincena de abril de 2024, el indice Nacional
de Precios al Consumidor (INPC) aumentdé 0.09% respecto
a la quincena anterior; con este resultado, la inflacion
general anual se ubico en 4.63%.

Nota completa aqui

RUEDA DE PRENSA
EX OﬂDlNARI‘A

Empresarios zapateros guanajuatenses festejan
investigacion antidumping de oficio sobre importaciones
de calzado.

Nota completa aqui

La marca de calzado y la franquicia de peliculas clasicas se
han unido para lanzar una coleccion de calzado para
hombres, mujeres y nifios que aman la pelicula y sus
personajes iconicos.
Nota completa aqui

ECOMMERCE: Qué es el eCommerce: definiciéon, modelos, ventajas y
claves sobre la venta en linea en México

Actualmente hablamos del eCommerce constantemente, y
en los ultimos anos ha despegado con gran fuerza tanto
en nuestro pais como en el mundo entero.

Nota completa aqui

TENDENCIAS: Tenniscore, la tendencia que agrega toques deportivos a
la moda

Una nueva tendencia se apodera del mundo de la moda: el
tenniscore, el cual se basa en usar ropa de deportiva, pero
hay que imprimirle un toque de estilo.

Nota completa aqui

INTERNACIONAL: Consorcio portugués lanza 34 soluciones de ultima
generacion para contar con la industria mas avanzada del mundo

Islas de automatizacion, lineas integradas, plataformas
digitales, estas son algunas de las nuevas soluciones
tecnolodgicas.

Nota completa aqui



https://www.forbes.com.mx/inflacion-en-mexico-se-acelera-en-primera-quincena-de-abril-registra-tasa-anual-de-4-63/
https://www.liderempresarial.com/investigara-secretaria-de-economia-antidumping/
https://footwearnews.com/shoes/mens-footwear/crocs-star-wars-collaboration-may-4-be-with-you-1203619206/
https://marketing4ecommerce.mx/que-es-el-ecommerce/
https://www.eluniversal.com.mx/de-ultima/tenniscore-la-tendencia-que-agrega-toques-deportivos-a-la-moda/
https://www.worldfootwear.com/news/portuguese-consortium-launches-34-cuttingedge-solutions-to-have-the-worlds-most-advanced-industry/9750.html

PROXIMAMENTE EN CICEG

Meet

Encuentro entre empresarios

£l
el Caizado 3| APIMEX

iTodo se trata

del patrimonio!

De empresa familiar a familia empresaria
charla - networking / evento sin costo

Panel de Empresarios

<
€2 Crupo  pPARUNO  Epoumescs

casasyes Triples

ing. Jesus Agullera  Lic Claudia Pérez  Lic. Lillana Valadez Ing. Alejandro Rodriguez  Lic. Jullan

[ 2de Mayo
@ 5:30 PM

© salén de Eventos
Sociales Maya
Blvd. Antonio Madrazo
C. Maria Izquierdo

Esq. planta alta
M AYA cof Los Murales, Ledn, Gto

| Networking cocktail
Registro Indispensable

Patrocinadores oficiales
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Créditos
revolventes para
importadores.

FINTECH: Acelera el

orospecta

Centro de Innovacion y Competitividad

crecimiento
de tu negocio de importaciones

Q GUANAUATO

eiRado CEVem

TALLER
MARKETING

DIGITAL

ESTRATEGIAS DE VALOR PARA TUS CLIENTES

Objetivo

€.3 La IA como herramienta de MKT

GONTENIDO'

MAY© 08 | 9AM

Socios CICEG: $2,000 + IVA por persona
Publico en General: $2,600 + IVA por persona

Contactanos:

2 Rocio Alvarez

4773165131

& rocio.alvarez@cevem.org.mx

Mas informacion aqu1

& Camara
del Calzado

ciceg | Guanajuato

jAprende el arte de gestionar
tu cobranza con eficiencia!
i Pamcnpa en el Taller:

Cobranza

Efectiva

Objetivo: Aprende a gestionar la cobranza, con los mejores métodos, técnicas
y procedimientos para la recuperacion de cartera vencida, mediante el analisis
¥ resolucion de casos tendientes a optimizar los niveles de recuperacion de

créditos otorgados.

Dirigido: Contadores, Administradores, Encargados de cobranza

TEMARIO
1.El crédito como estrategia de venta. e Lic Maria del
« Estrategias de recuperacion de T
(2] " credito extrajudicial § Ppilar Dawe Salas

« Recuperacion judicial, en qué casos.
I.egmlacmn fiscal.
Asesoria de casos practicos de los asistentes

lnvmk'm Instalaciones de
6714 Wl (9)zocsesova @) CICEG

830am.2130 pm.

& Rocio Alvarez
rocio alvarez@cevem.org.mx
2 152-9000 Ext. 9039

" Mas informacion aqui

@® CentricSoftware:

Descubre si el crecimiento
podria ser tu siguiente

gran desafio.

_—

Ve como lo hizo CROCS.

VE EL VIDEO

TECH: ¢(Te
tiempo de

imaginas reducir el
lanzamiento de tus

proximas colecciones hasta un

50%7?
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdSUtDhH3cKL-N-m-7GhhuAafVpIW9vV7w42cTj45GJtfQPxQ/viewform
https://www.finkargo.com/?utm_source=aliados&utm_medium=digital&utm_campaign=sapica&utm_term=banners
https://www.centricsoftware.com/es/blog/que-es-un-plm/?utm_source=Pardot_Email&utm_medium=Email&utm_term=AFA_23Q1_Digital_Engagement&utm_content=Regional_Website_Landing_Page_EN&utm_campaign=23Q1_MX_CAM_AFA_%E2%80%8BCICEG
https://www.prospecta.mx/
https://www.ciceg.org/
https://www.facebook.com/cicegGTO
https://twitter.com/i/flow/login?redirect_after_login=%2FcicegGTO
https://www.instagram.com/ciceggto/
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfEFhkAcrOQ4HWt_3itYSYGm82WbuPHvWiCapmaNNsF0qrGHw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSf71aEFuoxur1a-vcKqrfOzol-sNP_HstiLA3mhbeYM-DcA-g/viewform
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